Comprae
Venda de
Empresas

Guia Pratico para Negociar

com Seguranca e Evitar
Erros Milionarios

Um guia objetivo para empresarios
gue desejam comprar, vender ou
reorganizar empresas com
seguranca juridica.

TEIXEIRA FILHO ADVOGADOS




Comprar ou
vender uma
empresa é muito
mais do que
hegociar um

preco

Uma operacao empresarial envolve
aspectos tributarios, societarios,
trabalhistas, contratuais e
patrimoniais.

Sem planejamento adequado, riscos
ocultos podem transformar uma boa
oportunidade em um grande
prejuizo.

(J Porisso, apreparagao
juridica deve comecar antes
mesmo das negociagoes.



Antes de colocar uma
empresa a venda

Empresas bem organizadas costumam ser mais
valorizadas.

Antes de iniciar negociacdes, é recomendavel revisar:

3

documentacao societaria

%)

regularidade fiscal

4

contratos relevantes

i

passivos existentes

R

licencas e autorizacdes

lad

governancga e controles internos



Antes de comprar
uma empresa

Nem todo problema aparece no balancgo.
A Due Diligence permite identificar riscos que

podem comprometer o investimento, como:

contingéncias tributarias

acoes trabalhistas

contratos desfavoraveis

problemas regulatorios

l processos judiciais

[ Conheceressesriscos antes da
assinatura é essencial para uma
negociagao segura.



Os erros que mais geram prejuizos

Os equivocos mais comuns sao:

negociar considerando apenas o faturamento
ignorar passivos tributarios

desconsiderar contingéncias trabalhistas

nao revisar contratos estratégicos
desconhecer processos judiciais

negligenciar licengas e autorizagcées

economizar na assessoria juridica



Nem toda compra
ou venda é igual

Uma operacao pode ser estruturada
de diversas formas, como:

0]

venda de quotas

02
venda de ativos
03

incorporacao

04

05

reorganizacao societaria

A escolha da estrutura influencia
diretamente a tributagao, os riscos e a
seguranca juridica da negociacao.




Planejamento faz
diferenca

A forma como a operagao é
organizada pode produzir impactos
relevantes na tributacao e na
protecao patrimonial.

() Em muitos casos, um
planejamento realizado
antes da assinatura permite
reduzir riscos, evitar
conflitos futuros e tornar a
operagao mais eficiente.



Checklist antes da assinatura

Antes de concluir a negociagao, verifique:

documentacédo societaria

situacao fiscal

contratos relevantes

acoes judiciais
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passivos trabalhistas

licencas

propriedade intelectual

clientes estratégicos

fornecedores

planejamento tributario

clausulas de garantia



Conclusao

Uma boa negociagao nao
depende apenas de um preco
justo.

Ela exige informacao,
planejamento e seguranca
juridica.

A andlise preventiva reduz
riscos, preserva patrimoénio e
aumenta as chances de sucesso
para todas as partes envolvidas.




Sobre a TEIXEIRA
FILHO
ADVOGADOS

A TEIXEIRA FILHO ADVOGADOS atua
ha mais de trés décadas na
assessoria juridica empresarial,
oferecendo solugdes nas areas de
Direito Societario, Tributario,
Contratos Empresariais,
Planejamento Patrimonial e
Sucessorio.

Nosso objetivo é contribuir para que
empresarios tomem decisdes com
seguranca, reduzam riscos e
preservem o valor de seus negocios.



Fale com a
TEIXEIRA
FILHO
ADVOGADOS

Consultoria Juridica
Empresarial

www.teixeirafilho.com.br

DE]
contato@teixeirafilho.com.br

¥ WhatsApp (47) 3433-4686
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